Seite 2

www.vorstandswoche.de

Exklusiv-Analyse

Adesso erwartet starkes Jahr 2018

CFO Christoph Junge im Gesprédch

Der Premium I'T-Dienstleister fiir Beratung und Softwareentwicklung bei branchenspezifischen Geschiiftsprozessen erzielte
fiir 2017 ein robustes Zahlenwerk. Ein starkes Schlussquarial sorgte fiir ein versohnliches Jahr, welches in den ersten 6 Mo-
naten efwas schwicher verlaufen war. Die Dortmunder steigerten den Umsatz in 2017 um 23 % aunf 321.6 Mio. Euro. Orga-
nisch lag das Plus bei 19 %! Das EBITDA expandierte nm 8 % auf einen Rekordwert von 25.4 Mio. Euro. Die Marge: 7.9 %.

ISIN DEOOOADZZ305
Market-Cap 380 Mio. Euro
Umsatz 2017 321.6 Mio, Euro
Jahresergabnis 2017 11.3 Mio. Euro
Brancha IT & Softwara
Aktienkurs 60.80 Euro

Vor Steuern und Zinsen betrug der Ge-
winn 17.2 Mio. Euro und netto klingelten
11.3 Mio. Euro in der Kasse oder 1.79 Euro je
Aktie. Der operative Cashflow war mit mehr als
20 Mio. Euro positiv und der Free Cashflow
lag bei plus 14 Mio. Euro. Aktionére erhalten
fur das Jahr 2017 eine Dividende von 40 Cent
je Aktie. Fur das Jabr 2017 hatte Adesso ei-
nen Umsatz zwischen 270 und 300 Mic. Euro
in Aussicht gestellt. Die Umsatzprognose
wurde deutlich dberiroffen. Das EBITDA soll-
te sich einst auf 23 bis 27 Mio. Euro belaufen.
Nach einem etwas schwiicheren 1. Halbjahr
wurde die Prognose auf 20 bis 24 Mio. Euro
angepasst und nunmehr leicht Ubererfillt.
Angesichts der urspringlichen Planzahl fir
2017 von bis zu 27 Mio. Euro, halten wir nun-
mehr die Erwartung beim EBITDA fur 2018
fiir eher konservativ.

Wie uns Finanzvorstand Christoph Junge im
Hintergrundgesprach mitteikt, ist das Unter-
nehmen gut ins neue Jahr gestartet. Unser
Geschaft entwickeh sich sehr positiv. Wir hat-
ten 2017 so viele Mitarbeiter eingestelit wie nie
zuvor. Trotz der hitheren Anzahl an Mitarbei-
tern ist die Auslastung konstant auf einem gu-
ten Niveau”, erklért Junge. Fir das Jahr 2018
emnwartet das Unternehmen ein Umsatzplus
von mindestens 9 % auf idber 350 Mio. Euro.
«ir sind fir das Jahr 2018 optimistisch.
Grunds#tzlich wollen wir pro Jahr um 6 bis 9%
wachsen. Dieses Jahr wird es etwas mehr”.
Adesso kann sogar mehr als doppelt so schnell
wachsen wie der Markt. Das EBITDA erwartet
Junge in 2018 bei Uber 27.7 Mio. Eurc. Das
wirde einer EBITDA-Marge von knapp 8%

Christoph Junge

entsprechen. Mitteffristig hat sich der Vorstand
das Ziel gesetzt, mit einer EBITDA-Marge von
9 bis 11 % zu wirtschaften. .Die cbere Range
dieser Bandbreite werden wir nur erreichen,
wenn wir erfolgreich im Produktgeschéft sind.
Wir wollen in diesem Jahr deutlich stérker in
Produkte investieren. Mit einer Marge von gut
8 % haben wir die untere Bandbreite unseres
Mitteliristziels bald erreicht”, so Junge.

Die Dorimunder profiieren derzeit von meh-
reren Trendthemen. .Unser Geschéft und die
Nachfrage steht auf breiten Beinen. Akuell
sehen wir eine allgemein hohe und steigen-
de MNachfrage nach Themen wie Big Data
und Machine Learning. Fur die erst kiwzlich
erworbene FABIS und deren Prowvisionsab-
rechnungssoftware konnten wir bereits den
ersten groBen Kunden gewinnen.” Adesso
konzentriert sich stark auf das organische
Wachstum. Akquisitionen sind Teil der Strate-
gie, aber nicht der Treiber. ,Wir schauen uns
in wverschiedenen GrbBenordnungen nach
Anzahl der Mitarbeiter um. Allerdings hemscht
ein starker Bieterwettbewerb, der die Preise
treibt. Wir kénnen uns die Kaufpreise teilweise
nicht erkldren und halten es fir ambitioniert,
ein Muttiple von iiber 10 beim EBIT zu zahlen.”
Von daher ist es schwieriger geworden, auch
in 2018 einen griBeren Zukauf zu tatigen.
Kleinere Zukiufe stemmt das netto schulden-
freie Unternehmen aus dem Barbestand.
Dementsprechend ist aus jetziger Sicht eine
KapitalmaBnahme wenig wahrscheinlich.

Nicht kriegsentscheidend fir Adesso, aber
dafiir nicht minder spannend, ist die Betei
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ligung am Startup Soccerwatch. Fokus der
Firma sind eigens entwickelte Kameras, die
von einem Mast aus den FuBballplatz im
Blick haben, und die das Signal via Imernet
ubertragen. Die ldee kennen Sie bestimmt.
Sporttotal wird an der Bérse mit dieser |dee”
mit rund 90 Mio. Euro kapitalisiert. Im Unter-
schied zu Soccerwatch, die das Geschéft mit
der eigenen Technologie umsetzen, muss
Sporttotal die Kameras teuer in lsrael kaufen.
.Der Wettbewerber ist sicherlich im Sport-
bereich sehr gut vemetzt. Deren Kameras
und Systeme sind aber aufwendig und tever.
Die Einstiegskosten kénnen sich allenfalls
in den héheren Ligen rechnen”, so Junge.
Soccerwatch kann pro Tag 5 bis 6 Kameras
aufstellen. Das Zielvolumen sieht das Unter-
nehmen bei 800 Kameras fiir den Einsatz bei
Amateurvereinen. Derzeit fihrt das Unter-
nehmen eine KapitalmaBnabhme durch und
ist offen fiir neue Investoren. Fiir Adesso ist
das vernetzte Kamerasystem von Interesse,
welches auch fir andere Branchen durchaus
spannend sein kénnte. Die Erkenntnisse aus
dem Machine Learning, welche gesammelt
werden, konnten fir Adesso-Kunden ganz
neue Moglichkeiten erGfinen.

Vorstandswoche-Altfavorit Adesso hat sich
préchtig entwickelt. Unsere mehrfachen Kauf-
empfehlungen seit Kursen von 25 Euro haben
sich gelohnt. Inzwischen kostet die Aktie mehr
als 60 Euro. Wir raten bed der Aktie investient
zu bleiben. Nicht investierte Anleger warten
einen schwachen Borsentag ab, um die Aktie
eventuell etwas giinstiger kaufen zu kénnen.
Die Wachstumsstory ist voll intakt!



