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desso wichst rasant und verdient
A_:nit der Optimierung von Ge-
chiftsprozessen kraftig Geld.
Anleger, die der Empfehlung in axTio-
NAR-Ausgabe 23/16 am 27. Mai 2016 zu

28,50 Euro gefolgt sind, liegen bereits
iiber 80 Prozent im Plus. Tendenz

Dortmunder im lanfenden
Jahr ihr 20-jihriges Fir-
menjubilium feiern!

Klarer Schwerpunkt

Umsatzsplit nach Branchen 2015

Energla- und
Wasserwlrtschaft

Automotive

Offentliche
Venwaltung

Lotterien

Banken,
Krankenkassan, Fonds,
Gesundheltswesen Fimanzdienstlelster

Die wichtigste Zielbranche fir Adesso sind
die Versicherungen, gefolgt von Banken
und Krankenkassen.
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steigend, nicht nur, weil die L

Was macht die Gesellschaft so stark?
Adesso begleitet Kunden bei der Abbil-
dung und Entwicklung innovativer Ge-
schiaftsideen durch geeignete Soft-
waresysteme und -lésungen. Die Gesell-
schaft hilft den Unternehmen, flexibler
auf Marktanforderungen zu reagieren,
produktiver zu arbeiten und gleichzeitig
die eigene digitale Transformation aktiv

mitzugestalten. Das Geschaft

boomt. Adessos Kernakti-
vititen Beratung und kun-
denspezifische Soft-
wareentwicklung waren
zuletzt insbesondere in

- " Hinweis auf Interessenkonflikte gemal

Gute Versicherung

ADESSO | ADz230  Die Aktie von Adesso zahlte im vergangenen Jahr mit einem Plus von 93
Prozent zu den Highflyern unter den deutschen Nebenwerten. Es gibt gute Grinde, warum
sich dieser Trend im laufenden Jahr weiter fortsetzen solite.

Deutschland und der Schweiz stark”,
sagt Andreas Wolf gegeniiber dem AKTI-
okAR. e Stirke des Kerngeschafts trug
wesentlich zum hohen organischen
Wachstum von 21 Prozent im dritten
(Cuartal bei®, fihrt der Analyst von War-
burg Research aus. Der Bereich IT-Servi-
ces zeichnet sich dabei fiir iilber 80 Pro-
zent der Umisgtze verantwortlich.

Eigene Versicherungssofiware
Besonders viel Fantasie steckt aber im
Produktgeschaft. Hier bieten die Westfa-
len mit der Plattform in|sure eine eigene
Software far alle zentralen Prozesse in

Unternchmen

treiben die
wMemetzung der

realen Welt mit
ihren digitalen
Systemen voran.
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Aktien von Adesso befinden sich im
Real-Depot von DER AKTIONAR.




den Bereiche Lebens-, Kranken-, Sach-
und Kfz-Versicherungen an. Hinter-
grund: Versicherungen sind beim Thema
Digitalisierung und Standardsoftware
noch immer weit zuriick und haben
deutliches Nachholpotenzial. \Die Ades-
so-Software bietet den Kunden zukunfis-
sichere Technologie mit sehr innovativer
Versicherungsmathematik als Grundlage
fiir das Anbieten flexiblerer Versiche-
rungsprodukie’, erklart Adesso-Vorstand
Christoph Junge im Gesprach. ,Wenn
sich eine Versicherung fir mehrere
Sparten von in|sure entscheidet, kommt
als ein zusitzlicher Vorteil die 1-Platt-
form-Strategie zum Tragen: Alle Sparten,
wie Leben und Kranken, sind auf der
gleichen Softwareplattform entwickelt
und teilen sich gemeinsame Funktio-
nen’, hebt Junge noch einen positiven
Aspekt seiner Softwareldsung hervor.
L350 kann eine Versicherung die Kosten
fiir die Bereithaltung und Beherrschung
verschiedener Technologien reduzieren
und gewinnt durch geringere Komplexi-
tat Sicherheit.*

Grofies Interesse und viel Potenzial

Der Anfang ist gemacht. Im abgelanfe-
nen Jahr wurde die Lebensversiche-
rungssoftware bereits sechs Mal an Kun-
den verkauft. Erlgs: rund zehn Millionen
Euro. Seit Anfang Januar setzt mit Gene-
rali auch der zweitgréfite Erstversicherer
in Deutschland anf diese Software als
Bestandssystem fiir die Lebensversiche-
rungssparte. Fir Junge ein wichtiger
Meilenstein (siehe Interview). Analyst
Wolf stimmt zu: ,Aus unserer Sicht un-
terstreicht dieser Auftrag den Moderni-
sierungsbedarf, den Versicherungen bei
ihrer IT feststellen.”" Doch damit nicht
genug: ,Der Auftrag zeigt auch, dass
Adessos moderne Software nicht nur fiar
kleine, sondern auch grofie Versicherun-
gen passgenau ist, was zugleich Aus-
druck der Branchenexpertise der Gesell-
schaft ist”, fithrt der Experte aus.

Das sollte fiir eine steigende Nachfrage
sorgen. Das Potenzial ist enorm. In
Deutschland gibt es aber 375 Versiche-
rungen. ,Wir denken, dass von diesen
etwa 100 bis 150 adressierbar sind. An- >

»Ein sehr wichtiger Meilenstein”

DER AKTIONAR: Herr Junge, mit Gene-
rali setzt der zweitgréBte Erstversiche-
rer in Deutschland auf sin Adesso-
Produkt als Bestandssystem fiir die
Lebensversicherungssparte. Wie stufen
Sie diesen Auftrag ein?

CHRISTOPH JUNGE: Dieser Auftraq ist
ein sehr wichtiger Meilenstein fir Ades-
so. Dass nun, nach noch gar nicht so lan-
ger Zeit nach der Markteinfohrung, eine
der groBten Versicherungsgruppen sich
fiir unser Produkt entschieden hat, doku-
mentiert die Leistungsfahigheit, was fiir
viele, gerade kleinere, Versicherungen ein
starkes Signal ist, sich ebenfalls for das
Adesso-Produkt entscheiden zu kénnen.

Neben weiteren Abschlissen dieser Art
soll die Plattform mit Sach- und Kifz-
Versicherungen hochgefahren werden.
Haben Sie genug Kapazitdten, um diese
Projekte zu stemmen?

2016 haben wir den Bereich der Adesso
Insurance Solutions mitarbeiterseiti be-
reits verdreifacht. Es kommt nicht oft
wor, dass ein newer Anbieter den Pro-
duktmarkt bei Versicherungen betritt.
Unser Ansatz und der Adesso-Spirit sind
attraktiv fior viele Softwarsentwickler

Sieht im Ge-
schaft mit den
Versicherun-
gen noch Po-
tenzial:
Adesso-Vor-
.; stand Chris-
toph Junge.
und IT-Consultants. Wir stellen jeden
Monat weitere Mitarbeiter ein.

Noch belasten die Entwicklungskosten.
Welche Umsatze und Margen sind bei
den in/sure-Lésungen mittelfristig mag-
lich?

Durch die Lizenzen und steigenden War-
tungseinnahmen wird die Marge hdher
sein als im Schnitt des Projektgeschafts.
Wir michten aber keine separaten Mar-
genriele kommunizieren. in|sure ist ein
wichtiger und eng vernetrter Bestandteil
unseren gesamten Geschaftsportfolios
fiar Versicherungen und dies wiederum
ein Teil des Gesamtportfolios. Es ist eine
der Stirken von Adesso, eng gemeinsam
und vernetzt zu arbeiten.
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gesichts des hohen Modernisierungshe-
darfs, auf den etwa 80 Prozent aller deut-
schen Versicherungen verweisen, bieten
sich Adesso attraktive Wachstumschan-
cen durch die Ablésung von Altsyste-
men’, zeigt der Warburg-Experte das Po-
tenzial auf. Passend dazu hat Adesso
Ende 2016 mit der privaten Krankenver-
sicherung bereits das nichste Modul der
Software-Suite fertiggestellt.

Die ersten Kunden dirften auch hier
nicht mehr lange auf sich warten lassen.
MNach Schitzungen des AKTIONAR kinn-
ten mit injsure im Gesamtjahr insgesami
rund 20 Millionen Euro erlést werden.
Zudem soll bis Weihnachten 2017 die
Entwicklung fir die Bereiche Sach- und
Kfz-Versicherungen abgeschlossen sein.
Durch den hohen Anteil an Sachversi-
cherungen in Deutschland kinnte 2018
der Umsatz daher bereits auf aber 50
Millionen Euro steigen.

Aufgrund der iberschaubaren Anzahl
an Wettbewerbern, neben SAP und msg
life sind hier noch die imternen IT-Abtei-
lungen der Versicherungen zu nennen,
diirfte Adesso in allen angebotenen Be-
reichen schnell auf einen zweistelligen
Marktanteil kommen.

Luft bei der Marge

Noch belasten die Entwicklungskosten
die Marge, die in diesem Bereich mit
rund sechs Prozent unter den maglichen
Werten liegt. ,[}a es sich bei injsure um
Standard=oftware handelt, sollten mittel-
fristig fiir ein solches Produkt in der
Branche ibliche Margen zu erzielen
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Nichts mehr verpassen!
> Folgen Sie der Aktle und dem
Experten in der BORSE-APP.
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Bei zweistelligem Umsatzwachstum dirfte die EBITDA-Marge in den kommenden Jahren

wieder spiirbar anziehen. Gleiches gilt fiir den Gewinn je Aktie.

sein’, ist Analyst Wolf dberzeugt. Dies
zeigt, dass Adessos EBITDA-Margenziel
von neun bis elf Prozent bei einem hihe-
ren Anteil des Produktgeschifts und der
Softwarewartung nicht ambitioniert ist.

Hohes Wachstum

Dank der ungebrochen hohen Auslas-
tung diirfte Adesso fiir das abgelaufene
Jahr erneut dber ein zweistelliges Um-
satzwachstum und einen iberproportio-
nalen Ergebnisanstieg berichten. Die
aufgrund der Smarthouse-Akquisition
bereits angepasste Prognose wurde Ende
November noch einmal hochgesetzt.
Nun wird ein Umsatz von 252 bis 262
Millionen Euro sowie eine EBITDA-
Spanne zwischen 20 bis 24 Millionen
Euro erwartet. DER AKTIONAR geht davon
aus, dass die Gesellschaft jeweils min-

destens am oberen Ende der eigenen Lie-
le herauskommen wird. Mit weiteren
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margenstarken Zukiufen sollten die Um-
sitze im laufenden Jahr dann die
300-Millionen-Euro-Marke knacken. Das
notwendige Kleingeld wurde iiber eine
Kapitalmafinahme bereits in die Kasse
gespult.

Machtig viel Potenzial

Dank der hohen Auslastung, der runeh-
menden Anzahl an Lizenzen und War-
tungserldsen bleibt Adesso anf der Uber-
holspur. Das enorme Potenzial der neu-
en Softwarelésung in|sure, ausgeldst
durch den Modernisierungsbedarf der
heimischen Versicherungskonzerne,
sorgt fiir zusitzliche Fantasie. Mit der
Etablierung der Versicherungsplattform
wird das dynamische Wachstum durch
nachhaltig steigende Margen begleitet.
Damit ist die Basis fir eine gelungenes
Firmenjubilium und eine Fortsetzung
der Aufwartshewegung geschaffen.
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